
franquia de marketing digital

franquia de marketing digital represents a strategic opportunity for entrepreneurs interested in
entering the dynamic world of digital marketing while leveraging a proven business model. This type
of franchise allows business owners to offer digital marketing services such as SEO, social media
management, content marketing, and online advertising under an established brand with
comprehensive support. The demand for digital marketing solutions continues to grow as companies
increasingly prioritize online presence and customer engagement. This article explores the concept of
franquia de marketing digital, its advantages, the typical services offered, the investment involved,
and how to choose the right franchise. Understanding these aspects can help potential franchisees
make informed decisions and maximize their chances of success in the competitive digital marketing
sector.
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Understanding Franquia de Marketing Digital
A franquia de marketing digital is a form of franchise business model where the franchisee operates
under the brand, system, and operational guidelines of an established digital marketing company.
Unlike starting a digital marketing agency from scratch, the franchisee gains access to a proven
business structure, training, technology platforms, and ongoing support. This model is particularly
attractive in the digital marketing industry, which is characterized by rapid technological change and
evolving best practices.

What Is Included in a Digital Marketing Franchise?
Typically, a franquia de marketing digital includes comprehensive training programs, marketing
materials, proprietary software tools, and access to a network of clients. Franchisees are usually
provided with step-by-step guidance on client acquisition, campaign execution, and performance
measurement. This ensures consistent service quality and brand reputation across all franchise
locations.

Market Trends Driving Demand
The increasing shift to online commerce and digital interaction has significantly expanded the need
for digital marketing services. Businesses across all sectors seek to improve their visibility via search
engines, social media platforms, and email marketing campaigns. The franquia de marketing digital
capitalizes on these trends by offering a scalable and replicable business model to meet growing
market demands.



Benefits of Investing in a Digital Marketing Franchise
Choosing to invest in a franquia de marketing digital offers several advantages over independent
startups. The franchise model reduces risks and accelerates the path to profitability by leveraging
established brand credibility and operational experience. Franchisees benefit from structured training,
marketing support, and access to industry-leading tools.

Brand Recognition and Trust
Operating under a recognized brand allows franchisees to attract clients more easily than new,
unknown agencies. The reputation of the franchisor often serves as a seal of quality and reliability,
which is crucial in a competitive market.

Comprehensive Training and Support
Franchise systems typically provide initial and ongoing training to keep franchisees and their teams
updated on the latest digital marketing techniques and tools. Support may also include assistance
with business management, customer service, and lead generation.

Reduced Risk and Proven Business Model
The franchise model is built on a tested and scalable business concept, minimizing the uncertainty
often associated with startups. Financial projections and operational procedures are based on real-
world experience, helping franchisees avoid common pitfalls.

Core Services Offered by a Marketing Franchise
Franquias de marketing digital usually provide a range of digital marketing services designed to meet
the diverse needs of their clients. These services combine technical expertise with strategic planning
to deliver measurable results.

Search Engine Optimization (SEO)
SEO remains a cornerstone service, helping clients improve their website rankings on search engines
to increase organic traffic and visibility. Franchisees implement keyword research, on-page
optimization, link building, and analytics monitoring.

Social Media Management
Managing social media accounts is critical for brand engagement and customer interaction. Services
include content creation, scheduling, community management, and paid social advertising across
platforms like Facebook, Instagram, LinkedIn, and Twitter.

Content Marketing and Email Campaigns
Content creation and distribution help establish client authority and nurture leads. Email marketing
campaigns complement this by delivering targeted messages and promotions to segmented
audiences, enhancing customer retention.



Paid Advertising (PPC)
Pay-per-click advertising on platforms such as Google Ads and Facebook Ads allows for immediate
visibility and targeted reach. Franchisees develop and optimize campaigns to maximize return on
investment.

Investment and Financial Considerations
Understanding the financial requirements is essential when considering a franquia de marketing
digital. Investment levels vary depending on the franchise brand, market location, and scale of
operations.

Initial Franchise Fees and Setup Costs
Franchise fees cover the rights to use the brand and access the business system. Additional costs
may include office setup, technology infrastructure, marketing expenses, and initial working capital.

Ongoing Royalties and Marketing Contributions
Most franchises require ongoing royalty payments based on revenue, as well as contributions to a
national or regional marketing fund. These fees support continuous brand development and
franchisee support services.

Potential Revenue and Profitability
Revenue streams come from client contracts for digital marketing services. Profitability depends on
factors such as client acquisition efficiency, service pricing, and operational costs. A franquia de
marketing digital often provides financial performance representations to help prospective
franchisees assess potential returns.

How to Choose the Right Digital Marketing Franchise
Selecting an appropriate franquia de marketing digital requires careful evaluation of several key
factors to align the opportunity with the entrepreneur’s goals and capabilities.

Brand Reputation and Market Position
Research the franchisor’s history, market presence, and client base. A well-established brand with a
strong reputation can provide a competitive advantage.

Training and Support Quality
Assess the comprehensiveness of the training programs and the availability of ongoing support.
Effective training is critical to mastering digital marketing tools and strategies.

Financial Transparency and Terms
Review the franchise disclosure documents carefully to understand all fees, contracts, and financial



obligations. Transparent and fair terms indicate a reputable franchisor.

Alignment with Personal Skills and Interests
Consider whether the franchise’s service offerings match your expertise and business aspirations.
Success often correlates with the franchisee’s passion and knowledge of digital marketing.

Conduct thorough due diligence on franchise options1.

Request and review financial performance data2.

Speak with existing franchisees about their experiences3.

Evaluate training and support systems4.

Assess initial and ongoing investment requirements5.

Frequently Asked Questions

O que é uma franquia de marketing digital?
Uma franquia de marketing digital é um modelo de negócio no qual uma empresa especializada em
marketing digital oferece sua marca, know-how e suporte para que empreendedores possam operar
sob essa marca, oferecendo serviços como SEO, redes sociais, produção de conteúdo, entre outros.

Quais são as vantagens de investir em uma franquia de
marketing digital?
As vantagens incluem o suporte da franqueadora, treinamento especializado, modelo de negócio já
testado, menor risco em relação a um negócio independente, além do acesso a uma marca
reconhecida no mercado.

Qual o investimento inicial médio para abrir uma franquia de
marketing digital?
O investimento inicial pode variar bastante, mas geralmente fica entre R$ 20.000 e R$ 100.000,
dependendo da franquia, abrangendo taxa de franquia, equipamentos, treinamento e capital de giro.

Quais são os principais serviços oferecidos por uma franquia
de marketing digital?
Os serviços incluem gestão de redes sociais, marketing de conteúdo, SEO (otimização para motores
de busca), campanhas de mídia paga (Google Ads, Facebook Ads), e-mail marketing, criação de sites
e análise de métricas.



Como escolher a melhor franquia de marketing digital para
investir?
É importante avaliar o histórico da franqueadora, suporte oferecido, reputação no mercado, taxa de
retorno do investimento, treinamentos, flexibilidade do modelo e o alinhamento com seu perfil
empreendedor.

Qual o perfil ideal do empreendedor para uma franquia de
marketing digital?
O perfil ideal inclui pessoas com interesse em tecnologia e marketing, boa comunicação, capacidade
de gestão, vontade de aprender e se atualizar constantemente, além de habilidade para lidar com
clientes.

É possível operar uma franquia de marketing digital em home
office?
Sim, muitas franquias de marketing digital permitem operação em home office, já que grande parte
do trabalho é realizado pela internet, o que reduz custos e facilita a gestão do negócio.

Quais as tendências atuais no mercado de franquias de
marketing digital?
As tendências incluem foco em marketing de conteúdo, automação de marketing, uso de inteligência
artificial para análise de dados, personalização das campanhas e crescimento do marketing para
pequenas e médias empresas.

Additional Resources
1. Franquias de Marketing Digital: Guia Completo para Iniciantes
This book offers a comprehensive introduction to digital marketing franchises, explaining how they
operate and the benefits of investing in them. It covers essential concepts such as lead generation,
social media strategies, and ROI tracking. Ideal for those considering entering the digital marketing
franchise business, it provides practical tips to get started successfully.

2. Estratégias de Sucesso em Franquias de Marketing Digital
Focused on proven strategies, this title delves into the best practices for growing and scaling a digital
marketing franchise. It highlights case studies of successful franchisees and offers insights into
customer acquisition, retention, and brand building. Readers will learn how to optimize their
operations for maximum profitability.

3. O Mercado de Franquias Digitais no Brasil
This book explores the landscape of digital marketing franchises specifically within the Brazilian
market. It discusses local regulations, cultural trends, and economic factors influencing the sector.
Entrepreneurs can gain valuable knowledge about market entry and competition in Brazil’s dynamic
digital economy.



4. Como Montar uma Franquia de Marketing Digital Rentável
A step-by-step guide for aspiring franchise owners, this book outlines the critical elements necessary
to establish a profitable digital marketing franchise. From selecting the right franchise model to
managing client campaigns, the author provides actionable advice and checklists. It’s a practical
resource for turning ideas into income.

5. Marketing Digital para Franqueados: Ferramentas e Técnicas Essenciais
Designed for franchisees, this book focuses on the digital marketing tools and techniques that drive
results. It covers SEO, content marketing, paid advertising, and analytics tailored to franchise
businesses. The content helps readers enhance their marketing efforts and achieve measurable
growth.

6. Franquia de Marketing Digital: Tendências e Inovações
Stay ahead of the curve with this exploration of emerging trends and innovations in digital marketing
franchises. Topics include automation, AI-driven marketing, influencer partnerships, and omni-channel
strategies. The book prepares franchise owners to adapt and thrive in a rapidly evolving industry.

7. Desafios e Oportunidades nas Franquias de Marketing Digital
This title addresses common challenges faced by digital marketing franchisees, such as competition,
technology adoption, and client management. It also highlights opportunities for differentiation and
niche specialization. The balanced perspective equips readers to navigate obstacles and capitalize on
market potential.

8. Franquia Digital: Como Construir uma Marca Forte e Lucrativa
Focusing on brand development, this book teaches how digital marketing franchises can build strong,
recognizable brands that attract loyal customers. It discusses brand identity, storytelling, social proof,
and reputation management. Franchise owners will find strategies to enhance their market presence
and profitability.

9. O Futuro das Franquias de Marketing Digital
A forward-looking analysis, this book explores the future landscape of digital marketing franchises and
how technological advancements will shape them. It considers factors like virtual reality, blockchain,
and data privacy. Readers gain insights into preparing their franchises for long-term success in an
innovative environment.
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  franquia de marketing digital: Os 8 Ps do Marketing Digital Conrado Adolpho, 2017-02-13
Este livro foi publicado originalmente com o título Google Marketing. O marketing digital passa
atualmente por uma fase de consolidação em que apenas as empresas e os profissionais que tiverem
um conceito sólido do que representa a internet na economia atual, baseada em conhecimento, e que
tiverem domínio prático sobre as táticas desse novo mundo formado por bits vão prosperar no
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mercado. O livro Os 8 Ps do Marketing Digital traz para profissionais de marketing, administradores,
empresários, profissionais liberais e estudantes o passo a passo para se ter êxito nas estratégias de
negócios de todos os tipos, utilizando para isso o ambiente online. Mostra como transformar a
internet em uma ferramenta de negócios eficiente e lucrativa. Mostra também, por meio de mais de
cem cases e centenas de indicações de ferramentas, o lado prático do marketing digital, porém, sem
deixar de expor de maneira didática e abrangente toda uma nova teoria gerada pela era do
conhecimento e pelas novas tecnologias da informação e da comunicação. Um livro essencial para
todos que trabalham com marketing e comunicação e para todos que administram negócios em meio
a essa nova era da informação. Um guia estratégico, tático e operacional que não pode faltar na sua
estante.
  franquia de marketing digital: Meu Próprio Negócio Meu Próprio Negócio, Negócios, On Line
Editora, 2018-06-15 Esta edição está recheada de informações relativas aos negócios na internet. Se
você tinha uma ideia e precisava de um incentivo, este é o momento de colocar o plano em prática.
Independentemente do segmento que deseja desenvolver, seja serviços ou produtos, tanto
especialistas como empresários já bem-sucedidos nesse seguimento dão dicas de como dar os seus
primeiros passos para começar o negócio e obter sucesso.
  franquia de marketing digital: Checklist Minha Franquia José Rubens Oliva, 2021-03-27
NÃO SE SINTA SOZINHO NA ESCOLHA DE SUA FRANQUIA! Com o Livro Checklist Minha
Franquia, você terá conhecimento suficiente para escolher a sua franquia de maneira mais assertiva,
aumentando as suas chances de se realizar pessoalmente, profissionalmente e financeiramente.
Evite erros que levem franqueados ao fracasso: 1, Escolher uma franquia fora de seu perfil 2.
Escolher uma franquia em um mercado decadente 3. Escolher uma franquia somente usando a
emoção 4. Escolher uma franquia que não “fecha a conta” 5. Escolher uma franquia com suporte
deficiente 6. Todos esses possíveis erros podem fazer que você perca muito DINHEIRO e
principalmente TEMPO. IMPORTANTE: Quanto você pretende investir? E quanto esse dinheiro pode
fazer falta para você?
  franquia de marketing digital: Cientista do marketing digital: Edição revista e ampliada
Dener Lippert, 2024-08-10 Chega de ficar perdido! Vire um cientista do marketing digital e entregue
o maior resultado de todos: vendas! Nesta nova edição, você descobrirá os novos horizontes do
marketing digital para o seu negócio. Com um novo método, este livro vai expandir a suas
habilidades em criar conexão com seus clientes, alcançando, por consequência, resultados de
geração de receita exponenciais. Para isso, porém, é preciso voltar para a base do objetivo do
marketing: vender o produto, vender para mais pessoas, vender mais vezes e vender pelo maior
valor. Aqui você aprenderá: Como utilizar os quatro pilares do método V4 – aquisição, engajamento,
monetização e retenção – a favor do seu negócio; Quais são os erros mais comuns ao planejar uma
campanha de marketing digital e como o profissional de marketing pode ir além do operacional e
desempenhar o papel estratégico no negócio em que atua; Como validar suas campanhas ao dominar
avançados indicadores financeiros indo do LTV/CAC até o Cash on cash return; Como usar a
metodologia científica para nunca mais ser refém de achismos e construir estratégias replicáveis
para o sucesso do seu negócio! MAIS DO QUE ESPECIALISTA, TORNE-SE UM CIENTISTA DO
MARKETING DIGITAL! Fiquei muito impressionado quando conheci o Dener, pela sua história
empreendedora, criação de uma assessoria de marketing e o impacto que seu resultado gerou para
os negócios que são atendidos pela V4. Este conhecimento agora está acessível para quem quiser.
Bruno Nardon | Co-Founder Rappi Brasil, Founder Kanui Ex VP Dafiti Group
  franquia de marketing digital: Meu Próprio Negócio Digital Meu Próprio Negócio,
Negócios, On Line Editora, Embora tenhamos passado por muitas dificuldades em 2020 — o ano do
novo coronavírus — cada um de nós aprendeu muito. Apesar da pandemia nos ter imposto um certo
distanciamento físico, telas de celulares e computadores permitiram que continuássemos conectados
às pessoas, ao trabalho, às escolas, às mercadorias. Os meios digitais ficaram à nossa disposição
para seguirmos nos comunicando, produzindo, buscando conhecimentos. E quando falamos em
empreender no século XXI, temos de falar desses meios tecnológicos, que têm sido cada vez mais



imprescindíveis para a economia. Empresas inovadoras — sejam individuais, micro, pequenas ou
grandes — não podem renunciar às novas tecnologias de informação. Impossível empreender sem
falar de redes sociais, plataformas, marketing digital, sites, branding e por aí vai. É por isso que,
com 13 anos de vida e mais de 160 edições falando de negócios e oportunidades, somos agora a Meu
Próprio Negócio Digital. Temos um novo caminho editorial a seguir, voltados totalmente para o
empreendedorismo digital — onde as oportunidades estão em evidente crescimento. E nesta
‘primeira’ nova edição, não poderíamos deixar de trazer a estrela do empreendedorismo digital,
Pablo Marçal: uma personalidade ímpar neste universo. Com o foco na forma correta de acionar o
cérebro, ele garante que, quem colocar isso em prática, tem a sua vida totalmente transformada.
Não deixe de ler a matéria e ver como alcançar esse sucesso. Além disso, fizemos uma pesquisa para
descobrir o que os empreendedores estão buscando para crescer, prosperar e até mesmo virar a
chave do seu negócio. Resumo: hoje, para vender qualquer coisa e conseguir lucrar, você precisa
das REDES. Os INFOPRODUTOS e os CURSOS estão em alta e sendo consumidos por milhões de
pessoas. Os GATILHOS MENTAIS são usados a todo tempo para persuadir e conquistar os clientes.
Os LANÇAMENTOS têm transformado pessoas comuns em milionários da noite para o dia. Quando
começamos a produzir esta edição, um mundo novo se abriu — cheio de bons exemplos. Nas
próximas desta edição, você vai ver muita esperança, gente ajudando gente, ferramentas digitais
incríveis para realizar projetos e sonhos, histórias de sucesso, dicas práticas e um universo de
aprendizado. Nosso objetivo sempre foi e sempre será mudar sua vida para melhor, trazendo ideias e
conhecimento para te ajudar a alcançar seus objetivos. Conte com a gente!
  franquia de marketing digital: Marketing digital para serviços de alimentação Eduardo
Mesquita, Victor Ragazzi Isaac, 2025-03-27 A Série Universitária foi desenvolvida pelo Senac São
Paulo com o intuito de preparar profissionais para o mercado de trabalho. Os títulos abrangem
diversas áreas, abordando desde conhecimentos teóricos e práticos adequados às exigências
profissionais até a formação ética e sólida. Marketing digital para serviços de alimentação apresenta
a importância do marketing digital para os negócios do setor de alimentação. Nesta obra, são
abordados o conceito de marketing digital e sua trajetória histórica no setor de alimentação, os
modelos e ferramentas para análise de mercado e público-alvo, as maneiras de desenvolver a marca
e se posicionar no mercado, as possibilidades do marketing de influência, o conceito de inbound
marketing e as formas de realizar vendas e publicidade no ambiente digital (on-line). Por fim, todos
os tópicos são inter- -relacionados por meio de apresentação de exemplos práticos e reais de
empresas do setor de alimentação que se utilizaram do marketing digital para alavancar a marca e
aumentar o marketing share.
  franquia de marketing digital: Marketing digital e e-commerce Filipe Belmont, 2020-04-24
A Série Universitária foi desenvolvida pelo Senac São Paulo com o intuito de preparar profissionais
para o mercado de trabalho. Os títulos abrangem diversas áreas, abordando desde conhecimentos
teóricos e práticos adequados às exigências profissionais até a formação ética e sólida. Marketing
digital e e-commerce traz uma abordagem prática sobre conceitos aplicáveis ao mundo dos negócios
utilizando como base a tecnologia, ferramentas e conhecimentos modernos. Ao tratar sobre
marketing digital, o profissional é convidado a refletir sobre formas de impactar as grandes massas
conectadas à internet e se sobressair diante da crescente concorrência de anúncios, ofertas e
informações com as quais os usuários lidam diariamente. Ao entrar no mundo do comércio
eletrônico, são apresentados os conceitos das melhores ferramentas a serem utilizadas, dependendo
do objetivo estratégico do negócio, bem como todo o conteúdo, que dará suporte ao leitor para
desbravar uma jornada empreendedora na internet. O objetivo deste livro é apresentar desde os
conceitos mais básicos sobre marketing digital e e-commerce até as técnicas mais modernas para
concretizar negócios no ambiente on-line.
  franquia de marketing digital: Guia Oficial de Franquias Ed. 22 - Transformação digital
Lamonica Serviços Editoriais , 2020-10-21 Indispensável para a geração de negócios no franchising,
o Guia Oficial de Franquias reúne todas as franquias nacionais, internacionais, consultores e
fornecedores afiliados à Associação Brasileira de Franchising (ABF). Seu conteúdo conta com a



colaboração de diversos consultores especializados e empresários ligados ao franchising, além de
trazer os principais indicadores do setor, o cadastro completo das marcas de franquias, glossário de
termos técnicos e índice em ordem alfabética.
  franquia de marketing digital: Anuário de Franquias On Line Editora, Negócios On Line
Editora, 2017-01-10 Confira nesta edição um panorama completo do setor, as tendências, as
melhores franquias para investir, as linhas de financiamento para dar início ao negócio e uma lista
com mais de 1.000 franquias para você analisar e fazer sua escolha.
  franquia de marketing digital: Franchising - Aspectos Jurídicos - Vol. 1 Adolfo Braga
Neto, Albérico Machado Mascarenhas, Alexandre David Santos, Ana Cristina Von Jess, Andrea
Oricchio, Beatriz Gomes Sampaio, Bruno Lucius, Cândida Ribeiro Caffé, Carlos Eduardo Mattos,
César Marcos Klouri, Daniel Alcântara Nastri Cerveira, Daniel Mariz Gudiño, Edna Maria dos Anjos,
Eric Vitor Neves Macedo, Fernando Forte Janeiro, Fernando Tardioli Lúcio de Lima, Flávia Amaral,
Francisco Marchini Forjaz, Gabriel Di Blasi, Gregory Terry Ubillús, Luciana Morse, Luiz Felizardo
Barroso, Luiz Henrique do Amaral, Marcelo Dornellas de Souza, Marco Antonio Correia de Araújo,
Marianna Fux, Marina Nascimbem Bechtejew Richter, Maurício Alves de Lima, Mauricio Gianatacio
Borges da Costa, Melitha Novoa Prado, Natan Baril, Renata Oliveira, Renata Pin, Renato Tardioli,
Sandra Brandão, Sidnei Amendoeira Jr., Simony Braga, Tânia Maria Zanin, Thais Mayumi Kurita,
Thiago Rodovalho, 2024-03-01 Sobre a obra Franchising - Aspectos Jurídicos - 2a Ed - 2024 - Volume
1 (...) Para além dos critérios científicos especializados, deverá a jurisprudência beber na fonte da
academia. Entre a edição da lei e a formação de um padrão de decisão judicial, cumprirá a doutrina
papel central. É nesse particular que surge a presente obra coletiva, cujo notório objetivo é
compendiar entendimentos e propor soluções para as questões ditadas pelo cotidiano. Se está diante
de um guia prático e absolutamente técnico do contrato de franquia. Os vinte capítulos da obra
abordam os principais conceitos jurídicos e as importantes alterações trazidas pela novel legislação,
em uma leitura transversal com o direito comparado e as disposições gerais dos contratos civis.
Trata-se de volume que, visão holística, traz luz sobre a interpretação a ser dada à normativa. A
grande virtude deste livro é sua inteireza. Busca-se abordar todos os pontos relevantes, desde
noções conceituais e classificações até as mais práticas, como treinamento e abastecimento das
franquias e a definição dos parâmetros para a sublocação, percorrendo in totum o itinerário da
temática, desde as tratativas pré-contratuais até os meios de resolução de conflitos eventualmente
surgidos do vínculo. Em acréscimo, é agradável perceber como os autores aliam os conhecimentos
teóricos com sua experiência profissional. Além disso, escrevem de forma didática, simples e
objetiva, o que permite e instiga a leitura por estudiosos de áreas não jurídicas, mas igualmente
interessados na temática. A profundidade desta obra e sua importância, enquanto marco literário
sobre o contrato de franquia, asseguram que a finalidade de contribuir para a sistematização da
matéria foi atingida. Certo de que será uma experiência enriquecedora, desejo aos leitores uma
proveitosa leitura! Trecho da apresentação de Luiz Fux.
  franquia de marketing digital: Revista Franquia & Negócios Ed. 90 - Influenciadores digitais
no franchising Lamonica Serviços Editoriais , 2020-10-21 Na edição 90 da revista Franquia &
Negócios conheça os influenciadores digitais do franchising, os investimentos do setor em chatbots,
o crescimento dos multifranqueados de microfranquias, os programas de mentoria para as franquias,
os novos sistemas de gestão e muitas outras novidades na publicação oficial da Associação Brasileira
de Franchising (ABF).
  franquia de marketing digital: É preciso coragem para voar Deiverson Migliatti,
2023-08-18 É Preciso Coragem para Voar narra a trajetória de Deiverson Migliatti, CEO e fundador
da Sterna Café. De um passado humilde a um futuro de sucesso. Sua história foi construída por sua
resiliência e coragem, atributos essenciais que o permitiram realizar seus sonhos e empreender
projetos de sucesso. Entusiasta em compartilhar conhecimento, Deiverson não guarda o ouro e conta
tudo o que vivenciou em seu sucesso profissional – sem esconder seus tropeços, fracassos e
decepções – desde seu estágio nas Casas Bahia, a seus empreendimentos como franqueador e
franqueado e a suas mais de sessenta viagens a países ao redor do mundo. Nessas viagens, ele



sentiu-se incomodado com a qualidade do café que bebemos no Brasil em comparação ao café que
exportamos, a melhor parte de nossa safra. Daí, nasceu a Sterna Café, a maior rede de cafeterias
premium de cafés especiais do Brasil, uma das empresas que mais cresceu nos últimos anos, com
lojas impecáveis do ponto de vista da decoração, fornecendo um produto de altíssima qualidade a um
preço justo. A veia empreendedora do Deiverson é múltipla e, neste livro, ele conta parte de sua
história e de sua atividade, tal como um professor, que pega o aluno pela mão e o conduz pelo
caminho do conhecimento daquilo que ele faz tão bem e que ama fazer. Este livro foi escrito para
pessoas que almejam ir mais longe. Escrito por alguém que conseguiu alçar voo e se propõe a contar
o que se passa na vida de quem voa, entre um sonho e outro, entre um voo e outro, para aquele que
tem Coragem para Voar!
  franquia de marketing digital: Revista Franquia & Negócios Ed. 81 - Minha Vida, Meus
Negócios Lamonica Serviços Editoriais , A nova edição da Revista Franquia & Negócios de
outubro-novembro está mais que especial: conta com o Relatório de Gestão da ABF – com
informações, relatos e fotos de tudo o que a entidade fez nos últimos dois anos – e com reportagens
que vão da entrevista com uma cientista da NASA, passando pelas criptomoedas no varejo e
chegando ao futuro do franchising: os jovens!
  franquia de marketing digital: Anuário de Franquias Ed.13 2018/2019 On Line Editora,
Quando tudo parecia ir mal na economia, o balanço do setor de franquias registrou um crescimento
de 8% na receita em 2017, segundo Pesquisa de Desempenho realizada pela ABF (Associação
Brasileira de Franchising). Em números absolutos, o faturamento do setor no período passou de R$
151,247 bilhões para R$ 163,319 bilhões. Esse resultado sinaliza que 2017 foi um ano de
recuperação do setor e aponta para um crescimento estruturado em 2018. Nesta edição,
apresentamos os números do setor, as tendências do mercado de franquias e os cuidados
necessários para investir nesse tipo de negócio. Conheça os segmentos que mais cresceram, e os
que deverão ser a bola da vez no mercado. Listamos ainda informações atualizadas e consolidadas
sobre mais de mil franquias em onze segmentos.
  franquia de marketing digital: Revista Franquia & Negócios Ed. 92 - Atrativos para
abertura de franquias Lamonica Serviços Editoriais , 2020-10-21 A edição 92 da Revista Franquia
& Negócios mostra as “recompensas” que as franquias oferecem na “caça” aos franqueados em
tempos de pandemia, como descontos na taxa de franquia, abatimento nos royalties, oferta de
financiamento, estudos de geolocalização etc. A edição também apresenta como o setor tem
trabalhado no e-commerce e no delivery, a tributação de ISS sobre os royalties pagos pelos
franqueados aos franqueadores e o lançamento de novos produtos e serviços adequados do momento
de isolamento social.
  franquia de marketing digital: Guia 115 Franquias Baratas e Lucrativas - Atualizado 2023
Julio César, 2023-02-05 Quer empreender, mas não sabe por onde começar ou que negócio abrir?
Selecionamos as melhores franquias de baixo investimento da atualidade.
  franquia de marketing digital: Marketing Digital Poderoso: Estratégias Infalíveis para
Pequenas Empresas Lucrativas Leal Books, 2025-08-22 Marketing Digital Poderoso: Estratégias
Infalíveis para Pequenas Empresas Lucrativas No cenário competitivo atual, pequenas empresas
precisam de estratégias digitais inteligentes para atrair clientes, aumentar vendas e consolidar sua
presença online. Este guia prático apresenta métodos comprovados para transformar esforços de
marketing em resultados reais e lucrativos. Neste livro, você vai descobrir: � Como criar campanhas
digitais que realmente convertem. � Técnicas para atrair leads qualificados e fidelizar clientes. �
Estratégias de conteúdo, redes sociais e anúncios pagos para potencializar resultados. � Métodos
simples e eficazes para pequenas empresas crescerem de forma sustentável. Perfeito para
empreendedores, gestores e profissionais que desejam dominar o marketing digital e alcançar
resultados concretos sem perder tempo ou dinheiro. Impulsione sua pequena empresa e transforme
sua presença digital em lucro real!
  franquia de marketing digital: Revista Franquia & Negócios Ed. 98 - Venda Com Nome e
Sobrenome Lamonica Serviços Editoriais , 2021-09-22 Franquias apostam em ofertas



personalizadas para atrair e fidelizar consumidores; sete em cada dez estão dispostos a gastar mais
em negócios que proporcionam uma boa experiência de atendimento. Você sabia que sete em cada
dez consumidores estão dispostos a gastar mais em negócios que proporcionem uma boa experiência
de compra? Pois é... esse é o tema da reportagem de capa da edição de agosto e setembro da revista
Franquia & Negócios. Nesta edição, também falamos dos exemplos de empatia no franchising
durante a maior crise sanitária dos últimos 100 anos, das lições de quem enfrentou o novo
coronavírus, venceu e manteve os negócios ativos, do investimento das redes de franquias nas
chamadas collabs e da omnicanalidade como regra para a sobrevivência dos negócios nos dias de
hoje. Tudo isso e muito mais você encontra em editoralamonica.com.br. Corre lá!
  franquia de marketing digital: Revista Franquia & Negócios Ed. 97 - Lavou, "Tá" Novo
Lamonica Serviços Editoriais , 2021-07-21 A edição de junho e julho da Revista Franquia & Negócios
já está disponível. Nela, contamos sobre o crescimento do mercado de recomércio, quais são as
redes que entraram para o top 50 do franchising em pleno ano de pandemia, o aquecimento das
fusões e aquisições no setor, a adoção do modelo de microfranquias por redes tradicionais e a aposta
de multifranqueados em unidades deficitárias para crescer. Tudo isso e muito mais inteiramente
gratuito para você, que nos acompanha por aqui. Boa leitura!.
  franquia de marketing digital: Ecossistema de Parceiros Juliana Tubino, Nara Vaz Guimarães,
2023-11-03 As empresas que vão sobreviver e prosperar sabem alavancar seus negócios em
ecossistema. É a partir desta visão que Juliana Tubino e Nara Vaz Guimarães apresentam aos
leitores o caminho para ganhar mercado, eficiência e defensibilidade através de parceiros. Afinal, à
medida em que a experiência do cliente evoluiu e os mais diversos mercados foram transformados
por tecnologias emergentes, novos modelos de negócio e seus efeitos de rede rapidamente
substituíram táticas tradicionais e fechadas. No livro, as autoras apresentam a metodologia Octo®,
desenvolvida a partir de anos de experiência prática – e com resultados – implementando modelos de
canais e parceiros em empresas dos mais diversos portes e mercados, tanto no Brasil como no
exterior. Com exemplos reais e frameworks práticos, o Octo direciona as organizações para que
saibam como avaliar, mensurar e obter o máximo de desempenho com a estratégia de ecossistema. A
cada página, os leitores descobrirão como o trabalho em rede e os ecossistemas podem aprimorar
sua proposta de valor e expandir suas possibilidades de relacionamento com os clientes. Terão
também acesso a cases e entrevistas exclusivas com CEOs e founders que construíram bons
exemplos de ecossistema, como RD Station, Omie, Creditas, Blip, Caju, Softplan, Mendelics, entre
outros. Ecossistema de parceiros é leitura obrigatória para aqueles que querem implementar uma
das maiores – senão a maior – alavanca da máquina de crescimento das empresas. Pois, esteja você
liderando um negócio que deseja construir operações com parceiros ou que quer atuar como um elo
para outros empreendimentos, fato é que todos precisam estar preparados para colaborar de
maneira sistematizada com os ecossistemas que circundam os seus mercados.
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